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Jak w 6 krokach zbudować unikalną 
wartość oferty?

Sales Angels, Katowice 17.09.2018
Robert Lipiński, BGE Consulting



9/17/18 2

• KLUCZOWE ELEMENTY BUDOWANIA WARTOŚCI OFERTY W SPRZEDAŻY
B2B

• ZBUDOWANIE "AVATARA" SWOJEGO IDEALNEGO KLIENTA

• SELEKTYWNOŚĆ A ZWIĘKSZANIE PRZYCHODÓW

• SKUTECZNY MODEL SPRZEDAŻY DO OSÓB DECYZYJNYCH W SWOIM
TARGECIE

• CO TRZEBA WIEDZIEĆ ABY PRZESTAĆ SIĘ OSZUKIWAĆ W PROCESIE
SPRZEDAŻY?

Agenda
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Sprzedaż w moim życiu … J

Atari
’89

Studia
’98-03

Korpo
’02-13

BGEC
’13-…

spinme.io
’16-…

Eventory.cc
’17-…
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• NIE ZASPAKAJAMY POTRZEB KLIENTA!

• NIE SPRZEDAJEMY!

• NIE MÓWIMY O PRODUKCIE!

• NIE SKŁADAMY OFERT!

Paradoksy skutecznej sprzedaży
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# Marketing criteria

# Attractive Pricing

# Agile Business Model

# Proactivity & Selectivity 

# Real access to Power

# Sales Process Control
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Co to jest Value Proposition?
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Kroki wiodące do Value Proposition
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Krok 1
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•
•

Krok 2
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Cecha – Zdolność – Korzyść

• Filiżanka posiada „ucho”
Ø Cecha

• Trzymając filiżankę za „ucho”, 
nie poparzysz palców 
Ø Zdolność

• Dzięki temu, możesz cieszyć 
się gorącą kawą na tarasie o 
poranku
Ø Korzyść
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Krok 3
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Krok 4
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Krok 5
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Krok 6
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• CODZIENNE AKTYWNOŚCI SĄ MIARĄ SKUTECZNOŚCI
• OKREŚLONA LICZBA WYGENEROWANYCH LEADÓW
• OKREŚLONA LICZBA WYKONANYCH TELFONÓW
• OKREŚLONA LICZBA ODBYTYCH ROZMÓW/SPOTKAŃ BIZNESOWYCH

• FORMUŁA SKUTECZNEJ SPRZEDAŻY
• PROCES SPRZEDAŻY

• NIE JEST ZBIOREM PROCEDUR
• NIE OGRANICZA SIĘ DO ETAPÓW SPRZEDAŻY
• DOKŁADNA MAPA (KAMIENIE MILOWE)
• JEST NARZĘDZIEM DO CODZIENNEJ PRACY SPRZEDAWCY

• NO GUESSING!

Jak to skutecznie mierzyć – przepis J
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I na koniec – o tym jak przestać się 
oszukiwać…

Ps = P ×P ×V ×V ×C
Prawdopodobieństwo 

sprzedaży
Problem Wizja Kontrola

Power
(decyzyjność)

Wartość 

•
•
•
•
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• PIERWSZE 10 OSÓB, KTÓRE UDOSTĘPNIĄ ORAZ
SKOMENTUJĄ POST NA LI OTRZYMAJĄ LIFETIME
KONTO W SPINME.IO !

• PIERWSZE 3 OSOBY OTRZYMAJĄ DODATKOWO 1H
BEZPŁATNEJ KONSULTACJI !

BONUS J
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DZIĘKUJĘ I ŻYCZĘ POWODZENIA!

Robert Lipiński
robert.lipinski@bgeconsulting.com

tel. 605 967 807

bgeconsulting.com
spinme.io


